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история сотрудничества
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9 тыс. га

земельный банк

12
сельскохозяйственных культур

100 тыс. тонн

продукции в год

50 тыс. тонн

площади под хранение

свыше 150
единиц техники

90
дождевальных машин

250
ценных сотрудников

2
высокотехнологичных лаборатории 

3
распределительных центра

до 450 тонн в день

мощности отгрузки цехов предпродажной подготовки
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Наращивание сотрудничества в 2017-2023, т
(фактические показатели)

Картофель

Овощи

до 250 т/день

!

* - плановые показатели

*
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Увеличение поставляемых позиций в 2017-
2023 гг, штТоварные позиции

*

* - плановые показатели

Сравнение объемов покультурных отгрузок 
в 2023 г по отношению к 2017 г, %

148%

87%

183%

321%

морковь
картофель

лук
свекла

выручка за 2017-2023 гг

свыше  1,2 млрд ₽

!
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Сложности и их решения

1. Настройка слаженной работы 

2. Расширение продуктовой линейки

3. Логистика

4. Сюрвейерская приёмка

Работа с торговой сетью требовала перестраивания ряда внутренних процессов на 
предприятии. Оттачивание слаженной работы потребовало некоторого времени.

Даже в условиях имеющегося и функционирующего 
комплекса оборудования выстраивание сбытовой линейки 
осложнено особенностями регионального спроса.

Сложность обусловлена двумя основными факторами: отдаленностью 
производственной площадки от РЦ Тольятти и дефицитом транспорта. Решение 
было возможно только в условиях стабильной работы.

Уже имеющийся опыт работы по сюрвейерской приемке 
помог в короткие сроки наладить комфортную и прозрачную 
работу.
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Стабильный сбыт в нестабильное время. Развитие 
сотрудничества на платформе взаимовыгодной работы 
особенно важно в современных условиях.

Наращивание объемов. В сезоне 2023-2024 КФХ Цирулева 
планирует увеличение контракта более чем на 25%.

Расширение географии поставок. Наращивание объемов 
возможно в том числе благодаря работе с другими РЦ 
торговой сети «Магнит» по программе самовывоза.

Сохранение маркетинга отношений. Работа в 
доверительной и дружелюбной атмосфере, где каждая из 
сторон ответственно относится к своим задачам и готова 
оперативно поправить ошибки – основа долговременного 
сотрудничества.

Что дальше?
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Спасибо за внимание

Цирулев Евгений Павлович
+7 (927) 264-21-51
epfarm@yandex.ru


